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Grundlagen

Die Bezeichnung "Fundraising” (deutsch: Ressourcenbeschaffung) umfasst verschiedene Formen der
Unterstitzung. Zumeist dominieren die finanziellen Aspekte, wie auch die folgende Abbildung zeigt.
Daneben richtet sich Fundraising auch auf

e Zeit fur (ehrenamtliche) Mitarbeit
¢ Bereitschaft zur Unterstlitzung in Form der
e Prasenz in den Medien.

Schlissel zum Erfolg des Fundraisings ist ein systematisches Vorgehen. Die klassische Marketing-
Weisheit gilt Gbertragen auch hier: Es ist viel aufwandiger, einen neuen Férderer zu gewinnen als schon
vorhandene Férderer zu halten. Dies gilt sowohl fur die Kontaktaufnahme zu einzelnen Menschen oder
Organisationen als Forderer, wie fur die Durchfihrung von Antragsverfahren z. B. bei Stiftungen oder fir
offentliche Mittel.

Die Vielfalt der Fundraising-Ansatzpunkte spiegelt eine Entwicklung zur Professionalisierung wider. Sie
erwéachst aus der Konkurrenz um Spendengelder und Zuschiisse zwischen vielen verschiedenen
Einrichtungen z. B. aus den Bereichen Kultur, Sport, Wohlfahrt und Soziales. In einigen Organisationen
gibt es speziell qualifizierte Mitarbeiter, die sich mit dem Einwerben von Geldern befassen.

Typische Formen fiir den Sport sind v. a.:

e Einmal- und Wiederholungsspender
¢ Mittel aus einem Foérderverein und
¢ (offentliche) Fordermittel

Die ubrigen Arten spielen eher in Einzelfallen eine Rolle. Ein wichtiges Kriterium bei der Betrachtung der
Fundraising-Formen ist die der Dauerhaftigkeit. Also: Wie sicher kann mit einer Unterstiitzung des
Vereins auch Uber einen langeren Zeitraum gerechnet werden?



Eine Jubilaumsspende z. B. aus dem 50. Dienstjubilaum des Vereinsvorsitzenden hat einen
Einmaleffekt, der nattirlich fir den Verein eine grof3e Hilfe sein kann. Einen Stamm mit Dauerspendern
aufzubauen oder einen funktionierenden Férderverein zu unterhalten verhilft zu einem einigermal3en
regelmafigen Mittelzufluss.

Die Kronung des Fundraisings stellt die Griindung einer Stiftung dar, welche die Férderung des Vereins
oder einer Sportart im regionalen Umfeld zum Ziel hat. Wenn wir von einem einzelnen Stifter ausgehen,
ist sein Herz fur den Sport (Verein) die Grundlage. Er ist vermdgend und Uberlegt, wie er auch tber
seinen Tod hinaus seinem Sport etwas Gutes tun kann. Hier liegt die Stiftung nahe, mit der ein
Vermogensbestandteil zum Stiftungskapital wird. Aus den Ertragen kénnen Gelder entsprechend dem
Stiftungszweck verwendet werden. Das Stiftungskapital darf nicht angegriffen werden.
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Mach: Burens: Die Kunst des Bettelns, Minchen 1894, 5. 66



/fileadmin/_processed_/2/f/csm_Fundraising_-Pyramide_f70c657371.jpg
/fileadmin/_processed_/2/f/csm_Fundraising_-Pyramide_f70c657371.jpg
/fileadmin/_processed_/2/f/csm_Fundraising_-Pyramide_f70c657371.jpg

Shkitps3//www.wlsb-infothek.de/vereinsmanagement/steuern-finanzen/finanzen/fundraising/grundlagen-1 -
06.04.2026



